


 
Come creare una Campagna Pubblicitaria 

sfruttando lo strumento “Gestione 
Campagne” di Linkedin

Benvenuti a:



MATTIA
SAMMATRICE
Digital Marketing Manager

Consulente Men in Web

Linkedin Specialist

Aggiungimi su LinkedIn: 

https://www.linkedin.com/in/mattia-sammatrice/

https://www.linkedin.com/in/alessandro-canulli/


Cos’è “Gestione Campagne” di Linkeind

Come si configura una campagna pubblicitaria

Come si monitora una campagna attiva

Di cosa parleremo oggi:



Webcam accese

Alcune regole del gioco

Microfoni silenziati

Mettete i telefoni in modalità aereo 
ed evitate qualsiasi distrazione

Per fare domande o intervenire, 
alzate la mano. ATTENZIONE



POSSIAMO      
INIZIARE !



Cos’è “Gestione 
Campagne” di LinkedIn 



LinkedIn
L’accesso al “Gestione 
Campagne” di Linkedin 
avviene attraverso il sito 
principale cliccando su 
“Lavoro” e poi 
“pubblicizza”.

Alcuni Account hanno il 
tasto “pubblicizza” 
direttamente sulla barra 
dei menù

Come si crea una campagna LinkedIn 



Attraverso la “Panoramica Account” è possibile visualizzare e selezionare tutti gli account di 
cui si è amministratori e/o crearne di nuovi.

Si ha accesso anche a dati sommari come “Stato attivazione account”, Budget e numero di 
campagne attive in un determinato Range di tempo.

Come si crea una campagna LinkedIn 



Gestione Campagne di Linkedin si 
sviluppa su diversi livelli.

Account

Gruppi Campagna

Campagna

Annunci

Come si crea una campagna LinkedIn 



Gestione Campagne

Account Gruppi campagna

Campagne Annunci

Imposti un nome e inserisci 
la valuta monetaria del tuo 
account

Crei delle macro aree dove 
inserire le tue campagne 
pubblicitarie

Crei le campagne 
pubblicitarie selezionando 
audience e formato 
annuncio

Crei tutti gli annunci che 
vuoi inserendo creatività e 
copy per ogni annuncio



Puoi creare una nuova campagna 
cliccando sul tasto “Crea” > “Campagna”.

A questo punto il sistema aprirà una 
nuova pagina che, attraverso dei passaggi 
guidati, ti permetterà di settare al meglio 
la tua campagna linkedin.

Come si crea una campagna LinkedIn 

Creazione Campagna



Come si configura una 
campagna pubblicitaria



Scegli l’obiettivo della tua campagna. Cosa vuoi ottenere? Più visite al sito web? Più 
interazioni con il tuo post o conversioni sul sito? 
Seleziona l’obiettivo, l’algoritmo penserà al resto

Come si crea una campagna LinkedIn 

Obiettivo



È la parte più importante della 
campagna (insieme agli 
annunci).

Seleziona tutti i parametri 
necessari per raggiungere il 
target migliore per la tua 
azienda

Come si crea una campagna LinkedIn 

Audience



Linkedin offre la possibilità di 
settare più formati di annunci.

In base al tuo obiettivo scegli il 
formato migliore per 
comunicare il messaggio della 
tua campagna pubblicitaria.

Come si crea una campagna LinkedIn 

Formato
Annuncio



Linkedin è una piattaforma gigante. Scegli dove posizionare il tuo annuncio 
escludendo sezioni che non raggiungerebbero mai il tuo target.

Come si crea una campagna LinkedIn 

Posizionamenti



Inserisci il budget che vuoi investire per lanciare la tua campagna. 
Decidi se impostare un budget giornaliero o totale. Imposta l’inizio e la fine della 
tua campagna e preparati a creare gli annunci…

Come si crea una campagna LinkedIn 

Budget



Questa schermata varia in 
relazione alla tipologia di 
annuncio che si è deciso di 
creare.

In generale però avrai la 
possibilità di inserire un Titolo 
(che vedrai solo tu), un copy, una 
creatività (immagine o video) e 
un link dove far atterrare il tuo 
pubblico.

Come si crea una campagna LinkedIn 

Annuncio



Esistono tool che ti permettono di creare immagini e video utili per le tue campagne 
pubblicitarie in modo semplice e intuitivo. Tra i più famosi

Come si crea una campagna LinkedIn 

Tips

https://www.canva.com https://www.capcut.com/

Per le immagini Per i video



Hai terminato il settaggio della tua 
campagna.

Linkedin ti mostrerà una review 
generale di tutte le impostazioni che hai 
dato alla campagna per un’ulteriore 
conferma…

Adesso sei pronto/a per lanciare la tua 
campagna pubblicitaria

Come si crea una campagna LinkedIn 

Review e Lancio Campagna



Come si mointora una 
campagna pubblicitaria



Una volta lanciata la campagna pubblicitaria, linkedin ti mostrerà in tempo (più o 
meno) reale i dati di monitoraggio

Come si crea una campagna LinkedIn 

Monitoraggio



Selezionando l’intervallo di date 
che ti interessa monitorare, 
Linkedin aggiornerà in automatico 
tutti i dati che ti permetteranno di 
capire se una campagna sta 
funzionando o no.

Tra i dati più importanti da tenere 
sott’occhio abbiamo:
- Budget speso
- Conversioni
- Costo per Click
- Visualizzazione della pagina

Come si crea una campagna LinkedIn 

KPI importanti



 Domande?



 Grazie


